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Berufsprüfung

Modul 58 

Offerte und Kalkulation
Block 1 Offerte, Einkaufskalkulation
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Organisation
Ausbildungszentrum, Olten

• Pause, Vorschlag: 19.30 Uhr 15 Min.
• Sonstiges

Organisation
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Cornelia Lack
Mail: cornelia.lack@bbzolten.ch
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Vorstellungsrunde
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Kursdaten

Offerte und Kalkulation Modul 58
Ausbildungszentrum, Olten

Donnerstag 20. Mai 2021 18.00 Uhr bis 21.15 Uhr 4 Lektionen (Online)
Donnerstag 27. Mai 2021 18.00 Uhr bis 21.15 Uhr 4 Lektionen (Online)
Samstag 29. Mai 2021 08.00 Uhr bis 11.30 Uhr 4 Lektionen (Präsenz)
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Kursinhalt

Ausbildungszentrum Olten

- Agenda

1. Leistungsziele
2. Angebot, Rabattformen
3. Einkaufs- und Verkaufskalkulation
4. Kalkulationen Deckungsbeitrag und Break Even
5. Repetition ganzes Thema
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Lern- und Leistungsziele 1 
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Lern- und Leistungsziele 1 
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Lern- und Leistungsziele 1 
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Lern- und Leistungsziele 2
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Offerte und Kalkulation
Angebot 1

• Das Angebot/Offerte kann formlos (mündlich, telefonisch) erfolgen, 
verbreitet ist allerdings die Schriftform (Papier, email).

• In der Regel holt sich ein Kunde mehrere Angebote/Offerten ein und 
vergleicht diese
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Offerte und Kalkulation
Angebot 2

Obligatorische Bestandteile eines Angebotes:

• Die genaue Bezeichnung der Ware und ihre Qualität
• Menge und Preis der Ware inklusive Rabatte
• Kosten der Fracht und Verpackung
• Erfüllungsort, Gerichtsstand und Eigentumsvorbehalt
• Lieferzeit
• Zahlungsbedingungen
• Angebotsgültigkeit

11

S 5



© ASFL SVBL

Offerte und Kalkulation 
Rabatt 1

Rabatt ist:

• ein Nachlass vom Listenpreis einer Ware oder Dienstleistung

• ein Nachlass von dem Preis, den der Unternehmer in sonstiger Weise 
allgemein ankündigt oder fordert (Netto-Verkaufspreis)

• ein Sonderpreis, der wegen der Zugehörigkeit zu bestimmten 
Verbraucherkreisen, Berufen, Vereinen oder Gesellschaften eingeräumt 
wird
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Offerte und Kalkulation 
Rabatt 2

Die wichtigsten Rabattformen:

• Als Skonto oder Barzahlungsnachlass bezeichnet man die Kürzung des 
Rechnungsbetrages bei Zahlung innerhalb der Skontofrist.

• Der Mengennachlass oder Staffelrabatt soll zum Kauf großer Mengen von Waren in 
einer einzigen Lieferung anregen. Beim Kauf, respektive der Bestellung von Waren 
oder gewerblichen Leistungen wird ein Preisnachlass oder eine 
unentgeltliche Zusatzmenge derselben Ware (Draufgabe) gewährt.

• Der Wiederverkäuferrabatt ist, die dem Gross- und Einzelhandel gewährt wird, 
ist die Handelsspanne bei Waren, deren Endverkaufspreis vom Hersteller 
festgesetzt wird. Er soll dem Händler einen angemessenen Gewinn
sichern.

13

S 6



© ASFL SVBL

Offerte und Kalkulation 
Rabatt 1

Beachten Sie:

„Es gibt kaum etwas auf dieser Welt, das nicht irgendjemand ein wenig schlechter 
machen und etwas billiger verkaufen könnte, und die Menschen, die sich nur am 
Preis orientieren, werden die gerechte Beute solcher Machenschaften. Es ist 
unklug, zu viel zu bezahlen, aber es ist noch schlechter, zu wenig zu bezahlen. Wenn 
Sie zu viel bezahlen, verlieren Sie etwas Geld. Das ist alles. Wenn Sie dagegen zu 
wenig bezahlen, verlieren Sie manchmal alles, da der gekaufte Gegenstand die ihm 
zugedachte Aufgabe nicht erfüllen kann. Das Gesetz der Wirtschaft verbietet es, für 
wenig Geld viel Wert zu erhalten. Nehmen Sie das niedrigste Angebot an, müssen 
Sie für das Risiko, das Sie eingehen, etwas hinzurechnen. Und wenn Sie das tun, 
dann haben Sie auch genug Geld, um für etwas Besseres zu bezahlen.“

– JOHN RUSHKIN, PROFESSOR FÜR KUNST AN DER UNIVERSITÄT OXFORD, ENGLAND (1819-1900)
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Offerte und Kalkulation 
Prozess

Offertanfrage
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Kalkulation

Kalkulation
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Offerte und Kalkulation
Kosten und Kalkulationen Hauptbereiche

Compendio F+R Kap. 7
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Offerte und Kalkulation
Kosten und Kalkulationen weitere Aspekte Kap. 7

• Gesamtkalkulation – Einzelkalkulation
• Vorkalkulation – Nachkalkulation – Mitlaufende Kalkulation
• Aufbauende Kalkulation – Abbauende Kalkulation
• Keine Formvorschriften

HK

Gemeinkosten

Gewinn

Au
fb

au
en

d

AbbauendVK

HK = Herstellungskosten
VK = Verkaufskalkulation

18



© ASFL SVBL

Offerte und Kalkulation
Kosten und Kalkulationen weitere Aspekte

Gemeinkosten (Fixkosten):

Sind Kosten die nicht direkt einem einzelnen Produkt zugewiesen werden können.

• Löhne (nicht klar zuweisbar)
• Miete
• Werbeaufwand
• Reparaturaufwand
• Verwaltungsaufwand
• Fahrzeugaufwand
• etc
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Offerte und Kalkulation
Kosten und Kalkulationen weitere Aspekte

Unterschied fixe und variable Kosten

Variable Kosten
(Einzelkosten)

Fixe Kosten
(Gemeinkosten)

Immer gleich hoch, unabhängig 
vom erzielten Umsatz

Beispiele:
Mietkosten, Abschreibungen, 

Zinsen, Gehälter, Energie

Verändert sich mit der Höhe des:
• Umsatzes
• produzierte Einheit
• geleistete Maschinenstunde
• geleistete Arbeitsstunde

Beispiele:
Einzelmaterial, Einzellöhne, Energie
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Offerte und Kalkulation
Einkaufskalkulation 1 Kap. 7.3.1

Ermittlung des Einstandspreises auf Grund der Lieferanten Offerte

Was wird benötigt?

• Listenpreis, Rabatte, Skonti
• Bezugskosten

• Fracht
• Versicherung
• Zoll
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Offerte und Kalkulation
Einkaufskalkulation 2 Kap. 7.3.1

Ein Versandhaus möchte sein Sortiment an Sportgeräten ausbauen. 
Ein Sportartikelhersteller offeriert dem Versandhaus eine Hantel mit 
Gewichtsscheiben zu folgenden Bedingungen

Listenpreis pro Stk. CHF 28.- (ab Fabrik)
Mengenrabatt 25% (ab 100 Stk.)
Zahlungsbedingungen 60 Tage Netto
2% Skonto bei Zahlung innert 30 Tagen
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Offerte und Kalkulation
Einkaufskalkulation 3 Kap. 7.3.1

AUFGABENSTELLUNG

Das Versandhaus möchte 200 Stk. der Hanteln bestellen

Die Bezugskosten belaufen sich auf Fr. 384.- (Fr. 1.92/Stk)

Listenpreis pro Stk. CHF 28.- (ab Fabrik)
Mengenrabatt 25% (ab 100 Stk.)
Zahlungsbedingungen 60 Tage Netto
2% Skonto bei Zahlung innert 30 Tagen

Da die meisten Firmen der MwSt unterstehen und dies ein 
neutraler Kostenfaktor ist, wird die MwSt nicht 
berücksichtigt.
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Offerte und Kalkulation
Einkaufskalkulation 4 Kap. 7.3.1

Lösung:

Das Schema ist ein Modell. Ein Modell ist aber keine Vorschrift
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Offerte und Kalkulation
Einkaufskalkulation Kap. 7.3.1

Lösen Sie die Aufgaben Nr. 1-3 Einkaufskalkulation 
01_Kosten und Kalkulation_Aufgaben_1bis20n.xlsx

Zeit: 15 Min
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Offerte und Kalkulation
Einkaufskalkulation Kap. 7.3.1

Lösen Sie die Aufgaben Nr. 5-7 Einkaufskalkulation 
01_Kosten und Kalkulation_Aufgaben_1bis20n.xlsx

Zeit: 15 Min
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Kosten und Kalkulationen
Aufgaben auf nächste Lektion

Auftrag auf die nächste Lektion vom 27. Mai 2021

• Selbststudium Compendio Kap. 7 S: 73-75
• Repetition Lehrmittel Seiten  5-7 und 11-13

• Fertigstellen der abgegebenen Aufgaben Nr. 1 bis 8 der Aufgaben 
Einkaufskalkulation 

Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit
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